PARCOURS FIL ROUGE : acquerir
des compétences en marketing

Avec Laurence Chérel,
Catherine Madrid
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PARCOURS FIL ROUGE

~ Pédagogie d’'accompagnement

~~ Choix d'un objet d’apprentissage




>~ Savoir analyser
o le marché d’'un produit nouveau
o la concurrence
o l'environnement

o le comportement des consommateurs
~ Savoir définir

O IESO




o

\ous allez étre acteur(trice) de votre
apprentissage en marketing |

ATTENTION : ¢a peut étre différent de ce que
vous avez fait jusqu'a maintenant

(a peut vous surprendre, vous dérouter, vous
interroger, ...., vous correspondre !!

Laurence Chérel - Catherine Madrid
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2 —A vous de jouer in cours




- SURTOUT : Un produit en correspondance
avec vos centres d'intéréts personnels ou
votre projet professionnel

> Un produit ou service ameélioré ou une véritable
Innovation,

- Un produit vendu a un marché de particuliers,

)

- Un produit qui France,
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econseillées pour limiter

cultes
Tout ce qui concerne :

Les ongles, les boucles d'oreille,

Les robinets,

Les chaussettes,

Les équipements sportifs simples (protége tibias, crampons),
Les parapluies,

Les brosses a cheveux,

Les accessoires d’équipement de maison basiques (cintres, repassage,
multiprises, couettes, réveils, poubelles, tables, chaises, cafetiére, grille
pain, etc.)

Les antivols deux ro
Les produi




Valida .

> Par I'enseignante selon faisabilité
peédagogique d’apres son expérience et non
parce que l'idée est mauvaise

~ Pendant




a verifier

IUT de Bordeaux, site La Bastide / Techniques de Commercialisation / BUT 1 SEMESTRE 1/ BUT 151 RESSOURCES

Rechercher des cours n

» BUT 1S1 PPP1

» BUT 1S1 RES 1.1 Fondamentaux de la communication commerciale
» BUT 1S1 RES 1.2 Ressources et culture numériques

» BUT 1S1 RES 1.3 Environnement juridique de l'entreprise

» BUT 1S1 RES 1.4 Expression communication culture

» BUT 1S1 RES 1.5 Anglais appliqué au commerce

» BUT 1S1 RES 1.6 Espagnol appliqué au commerce

» BUT 1S1 RES 1.7 Fondamentaux de la vente

» BUT 1S1 RES 1.8 Techniques quantitatives et représentations

» BUT 1S1 RES 1.9 Fondamentaux du marketing et comportement du consommateur
» BUT 1S1 RES 1.10 Etudes Marketing

» BUT 1S1 RES 1.11 Environnement économique de l'entreprise

» BUT 1S1 RES 1.12 Réle et organisation de l'entreprise sur son marché
» BUT 1S1 RES 1.13 Initiation a la conduite de projet
» BUT 1S1 RES 1.14 Eléments financiers de l'entreprise
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@ Ajoutez a vos favoris :

pfrproduitfilrouge.com




MARKETING - Vos Parcours d'apprentissage et d'évaluation

VIARKETING - Vios Parcours d'apprentissage et d'évaluation

+ ks:d Annonces &

+ Pour accéder a votre parcours d'apprentissage par compétences en marketing, cliquez ICL




Parcours pour acquérir des compétences en marketing par le choix
de son objet d'apprentissage et de son rythme d'évaluation

Catherine Madrid et Laurence Chérel

Pour commencer a suivre le parcours, vous devez avoir imaginé au préalable votre
Produit Fil Rouge et avoir fait valider votre idée par vos enseignantes.
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>1 - Préparer une idée de P.F.R.

> 2 - Apporter son ordinateur, son
smartphone ou sa tablette,

3 - Préparer les cours en ligne indiqués

4 - Pour les curieux, découvrez sur le site
en « avant- ] resentation




Parcours pour acquerir des compétences en marketing par le choix
de son objet d'apprentissage et de son rythme d'évaluation

Cliquez sur les liens pour accéder aux ressources.

Ressources a consulter

Vidéos :

Supports PDF des vidéos : hitp://piiproduea.clus

@ Conseils
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“Tu me dis, j'oublie.
Tu m'enseignes, je me souviens.

o

Tu m'impliques, j apprends.”’ et je






http://www.pfrproduitfilrouge.com/

